
SADETTİN AVCILAR

HAKKIMDA

İŞ GEÇMİŞİ
ULUSLARARASI TEDARİKÇİ YÖNETİMİ

İŞ GELİŞTİRME YÖNETİCİLİĞİ 

EĞİTİM

BECERİLER

DİLLER

HOBİLER

Profesyonel hayata atıldıktan bugüne kadar devamlı olarak müşter� odaklı yapılarda büyük
projeler�n yönet�lmes�nde görev aldım. Müşter� �l�şk�ler�, satış yönet�c�l�ğ�, pazarlama
yönet�c�l�ğ�, �ş gel�şt�rme yönet�c�l�ğ�, tedar�kç�  yönet�c�l�ğ� g�b� görevlerde uzun yıllarca
görev aldım. Bu sahalarda küçük ek�pler� yönett�m. Haberleşme alanının uydu ek�pmanları
satışı ve kurulumu alanlarında genelde mühend�s ek�pler �le çalışıp onları yönett�m veya
mühend�sler�n ek�pler�nde ek�b�n b�r parçası oldum. 

Profen - İstanbul - 2020-Devam
Uluslararası tedar�kç� f�rmalar �le g�zl�l�k , tems�lc�l�k anlaşmaları ve t�car� b�lg� paylaşımı ve
alınan b�lg�ler�n satış ek�pler� �le paylaşılması. Tedar�kç�ler �le gerçekleşen anlaşmazlıkların
çözülmes� �ç�n gerekl� �let�ş�m kaynakalrını kullanarak devamlı olarak tedar�kç�ler�
b�lg�lend�rmek ve �let�ş�m� devam ett�rmek.

Ş�rket�n portföyünde bulunan ürün ve h�zmetler �ç�n özell�kle yurt dışında �ş b�rl�ğ� yapılacak
f�rmaların L�nked�n kontakları üzer�nden bulunması ve �şb�rl�kler� �ç�n g�r�ş�mler�n yapılması.
Zoom ve d�ğer platformları kullanarak müşter� ve �ş ortakları �le günlük haftalık ve aylık
görüşmeler gerçekleşt�r�l�p potans�yel �şler �le �lg�l� devamlı olarak görüşmeler yapıldı.

Marmara Ün�vers�tes�
Pazarlama Tezl� Y.L�sans

İstanbul Ün�ver�stes�

+905055149139avc�larsadett�n@gma�l.com

YURT  DIŞI TEDARİKÇİ YÖNECİSİ

Müşter� Yönet�m�

İng�l�zce

Uzun Mesafe Koşu
Yüzme
Seyahat

C2 sev�ye
B1 sev�ye

Ek�p Yönet�m�

Satış, Pazarlama

İspanyolca

İş Gel�şt�rme

1996-1999

1991-1996
İng�l�zce İkt�sat

Fransızca A2 Sev�ye
Arapça A1-A2 Sev�ye
Almanca A1-A2 Sev�ye

Profen - İstanbul - 2016-2020

KİLİT MÜŞTERİ YÖNETİCİLİĞİ (TELEKOM OPERATÖRLERİ)
Telco İlet�ş�m- İstanbul - 2015-2016
Ş�rket�n portföyünde bulunan ürün ve h�zmetler �ç�n özell�kle Turkcell, Vodafone, Türksat,
Türk Telekom ve D�g�türk g�b� operatör ş�rketler�ne B2B satışışında görüşmelere, f�yat
pazarlıklarına ve �halelere katılım gösterd�m. Onl�ne �hale programlarında f�rma adına b�dler
ver�lmes�nde ve karar aşamalarında görev aldım.

İŞ GELİŞTİRME VE MELEK GİRİŞİMCİLİK YÖNETİCİSİ
Tohum Hold�ng- İstanbul - 2014-2015
Tekst�l kumaşı üret�m� ve dağıtımı sahasında faal�yet gösteren Furkan Tekst�l ş�rket� yönet�c� 
ve satış ek�pler�ne Yönet�c� Gel�şt�rme Eğ�t�m� ve İng�l�zce İlet�ş�m eğ�t�mler� ver�lmes� ve
ek�b�n gel�şt�r�lmes� projes� gerçekleşt�r�ld�. Yönet�k Kurulu üyeler�ne yatırım yapılab�lecek
sektörler ve ş�rkteler ve start-up g�r�ş�mler� �le �l �lg�l� aylık b�lg�lend�rmeler ve f�z�b�l�te
çalışmaları ve sunumlar gerçekleşt�r�ld�.

DİL KOÇLUĞU VE FREELANCE YABANCI EKİP YÖNETİMİ
Freelance Koçluk Proje ve ek�p yönet�m�- İstanbul - 2013-2014
Oxford ve Cambr�dge onl�ne kaynaklarını ve LMS s�stemler�n� kullanarak ş�rketler�n yurt dışı
tedar�kç�ler� ve satış yönet�c�ler�ne �ş görüşmeler�nde d�l kullanım becer�ler�n� gel�şt�rmeler�
konusunda b�reb�r ve grup ve h�br�t seanslar yapıldı. Özell�kle futbol yayıncılığı sahasında
EBU ,UEFA standartlarında spor yayıncılığı �le �lg�l� ek�pler�n standartlara uymasıyla �lg�l�
sahada görev aldım. UEFA U-20 şamp�yonası, Dünya Jazz günü konserler� g�b� etk�nl�klerde
görev aldım.

YURT İÇİ SATIŞ VE PAZARLAMA SORUMLUSU
Profen - İstanbul - 2001-2013
Ş�rket�n portföyünde bulunan ürün ve h�zmetler �ç�n özell�kle yurt �ç�nde TV kanalları, haber
ajansları, telekom operatörler�, dth operatörler� g�b� müşter�lere b2b satışın her aşamasında
görev aldım. Projeler� 360 derece yönerek müşter� �stekler�ne göre tedar�kç�lerden çözüm ve
ürünler alarak satışlar gerçeklşt�r�ld�. Savunma sanay��nde müşter�lere ulaşılarak büyük
projeler�n �ç�nde ürünler�m�z� ve h�zmetler�m�z�n satışını gerçekleşt�r�ld�
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ABOUT ME

JOB HISTORY
INTERNATIONAL SUPPLIER AND LEAD GENERATION MANAGEMENT

BUSINESS DEVELOPMENT MANAGEMENT

EDUCATION

SKILLS

DİLLER

HOBBIES

I've been �nvolved �n manag�ng large projects �n customer-centr�c structures s�nce I got
�nvolved �n profess�onal pract�ce. I've worked w�th customer relat�onsh�ps, sales managers,
market�ng managers, bus�ness development managers, suppl�er management, and so on
for many years. I've led small teams �n these f�elds. I worked w�th eng�neer�ng teams to sell
and �nstall satell�te equ�pment for the commun�cat�ons f�eld, to manage them, or to be part
of a team of eng�neers. Hardware, serv�ce, software sales.

Profen - İstanbul - 2020-Work�ng
NDA agreements, reseller agreements, and trade �nformat�on shar�ng w�th �nternat�onal
suppl�ers and �nformat�on shar�ng w�th sales teams. Cont�nuously �nform and ma�nta�n
commun�cat�ons w�th suppl�ers by us�ng the commun�cat�on resources requ�red to resolve
d�sputes w�th suppl�ers. Partnersh�p and partner agreements.

Support the sales team by br�ng�ng leads w�th the market�ng mater�als of products and
serv�ces found �n the company's portfol�o, part�cularly the presence of compan�es to
collaborate abroad through L�nkedIn contacts, and �n�t�at�ves for collaborat�ons. Us�ng
Zoom and other platforms, da�ly and monthly d�scuss�ons w�th customers and partners
were held, cont�nu�ng to d�scuss potent�al bus�ness opportun�t�es.

Marmara Un�vers�ty
Market�ng MBA

İstanbul Un�vers�ty

+905055149139avc�larsadett�n@gma�l.com

FIELD SALES SALES MANAGER, BUSINESS DEVELOPMENT
MANAGER, 
OVERSEAS SUPPLIER MANAGER

 Customer Management

Engl�sh

Marathon Runner
Sw�mm�ng
Travel

C2 
B1 

Team Management

Sales, Market�ng

Span�sh

Bus�ness Development

1996-1999

1991-1996
Engl�sh Econom�cs

French A2-B1
Arab�c A1-A2 
German A1-A2 

Profen - İstanbul - 2016-2020

KEY CUSTOMER MANAGEMENT (TELECOM OPERATORS)
Telco İlet�ş�m(Commun�cat�on)- İstanbul - 2015-2016
For the products and serv�ces �ncluded �n the company's portfol�o, I have part�c�pated �n
negot�at�ons, pr�ce negot�at�ons, and tenders for the sale of B2B to operators such as
Turkcell, Vodafone, Turksat, Turk Telekom, and D�g�turk (Be�n Group). I have been �nvolved �n
the onl�ne tender programs, the �ssu�ng of �nformat�on on behalf of the f�rm, and the
dec�s�on-mak�ng process.

BUSINESS DEVELOPMENT AND START-UP MANAGER
Tohum Hold�ng- İstanbul - 2014-2015

The Furkan Text�le company, wh�ch operates �n the f�eld of text�le fabr�c product�on and
d�str�but�on, has been g�ven Execut�ve Development Tra�n�ng and Engl�sh Commun�cat�on
tra�n�ng for managers and sales teams and has been developed �n the process of
develop�ng the team. Monthly br�efs, feas�b�l�ty stud�es, and presentat�ons were made on
sectors and compan�es that m�ght be �nvested �n Board members and start-up �n�t�at�ves.

LANGUAGE COACHING AND  FOREIGN TEAM MANAGEMENT
 Coach�ng Project and Team Management UEFA, SARAN GROUP 2013-2014
Language Coach�ng by us�ng Oxford and Cambr�dge onl�ne resources and LMS systems,
�nd�v�dual groups, and hybr�d sess�ons were conducted to develop language usage sk�lls for
compan�es to overseas suppl�ers and sales managers �n the�r bus�ness �nterv�ews.
Spec�f�cally, I've been �nvolved �n the f�eld of football broadcast�ng, the EBU, and the f�eld of
UEFA standard sports broadcast�ng teams to meet the standards. I've been �nvolved �n
events such as the UEFA U-20 champ�onsh�p, World Jazz Day concerts.

DOMESTIC SALES AND MARKETING MANAGER
Profen - Istanbul - 2001-2013
For the products and serv�ces ava�lable �n the company's portfol�o, I have been engaged �n
every phase of sell�ng to B2B  customers, espec�ally domest�c TV channels, news agenc�es,
telecom operators, DTH operators, and so on. Sales were conducted by manag�ng projects at
360 degrees w�th solut�ons and products from suppl�ers based on customer requests. In the
defense �ndustry, customers were approached to sell our products and serv�ces w�th�n large
projects

CRM 
People Sk�lls
Sales Presentat�ons
Team Management




